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Vertrauen im

Dauerschuld-

verhältnis

Franchise-Recht
Die Vertrauensfrage
im Rechtssystem

Premium-Systeme
F&C Awards 2014
Die Premium-Liste

DFV: Der Fall Burger King
Geschäftsführer T. Brodersen
nimmt Stellung

für Exzellenz in Franchising 
und Verbundgruppen

Kooperationspartner:

Profile

Personal

Management

Jürgen Dawo – Der Gründer
von Town & Country
im Interview

Expansion mittels
Skillmanagement

Heilige Kühe und das
Veränderungsmanagement
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Möbel & Dekoration
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Das Ende einer
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Von eins
auf zwei

Interviewmit Horst Becker
Gründer und Geschäftsführer
von ISOTEC

Recht
Verträge bei Expansion
über bestehende Partner

Fitnessbranche
Mrs.Sporty, INJOY und
Bodystreet im Vergleich
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Recht

Management

Personal

Gebietsschutz für
Franchise-Nehmer in Zeiten
von Multi-Channel

IT-Rollout in
Unternehmensnetzwerken

Mitarbeiterauswahl.
Einfach. Sicher.

30Jahre bei
McDonald‘s
Holger Blaufuß

im Interview

Branchenschwerpunkt:
Gastronomie &Hotels

Freizeit & Tiere, Kultur &Reisen

Gesundheit, Sport & Schönheit
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Interviewmit Kai Enders
Vorstand bei Engel & Völkers
und auch im Vorstand des DFV

Partnerschaft
ÖFV und forSYSTEMS
beschließen Kooperation

Backbranche
Back-Factory, BackWerk
und Kamps im Vergleich
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Den eigenen

Weg finden und

sicher gehen

MANAGEMENT
von Christian Jacobs

< 1

High Performance
Organization
Diagnostikmonitor liefert
Handlungsempfehlungen

Widerrufsbelehrung
im Franchise-Vertrag
Die Rechtslage

Premium-Systeme
der Basis.Liste
Transparenz & Vertrauen
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DenSprung
insAusland
wagen

Interviewmit AndreasHaider
„Franchising wird weiter
an Bedeutung gewinnen.“

Franchise-Recht
Deutschland und Österreich
im Vergleich

Heimtier- und Zoofachhandel
FUTTERHAUS und ZOO & Co.
im Branchenfokus
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SafeHarbor
&Franchise-
Recht

Datenschutz
Das Ende des transatlantischen
Datentransfers?

Recht
Entwicklungstendenzen
für 2016

Franchise-Systeme
Moderates Wachstum
im letzten Jahr registriert
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Stand September 2015

Jubiläum.
Jubiläum.
Jubiläum.

Know-How
Mit lokaler SEO neue
Kunden gewinnen

Recht
Vertragscontrollingunddie
TückenderVertragsänderung

Die diesjährigen Jubilare
Jahrzehnte erfolgreiches
Franchising
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Innovation –

ein stetiger

Prozess

Know-How
Effizienz steigern
durch geschickte IT-Auswahl

Recht
Innovation imFranchising
Wasdarf,wasmuss?

Deutscher Franchiseverband
DFV-Franchise-Awards 2015:
Die Ausgezeichneten
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DFV&ÖFV:
Awards für
dieBesten

Deutscher Franchise-Verband
Der neue Vorstand

Österreichischer Franchise
Verband
30-jähriges Jubiläum

Recht
Vorvertragliche Aufklärung
von Prof. Dr. Flohr

seit 2012/2013 erschienen  als „forSYSTEMS“

seit 2016 als „igenda“
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Die Magazin – Verteilung 

Ca. 4.000 Exemplare werden an einen exklusiven Adressverteiler versendet.

Alle Systemgeber bzw. Zentralen in Deutschland, Österreich und der Schweiz erhalten das 
igendamagazin kostenfrei auf dem Postweg. 

Zusätzlich erhält eine Vielzahl von Multiplikatoren das igendamagazin: 
Wirtschaftsförderungen, Industrie- und Handelskammern und viele andere. 

Das igendamagazin ist des Weiteren auf zahlreichen Fachveranstaltungen und -messen 
erhältlich.

Aufgrund des besonderen Konzepts mit einer kostenfreien PDF Version mit zahlreichen 
Mehrwerten, findet auch darüber noch einmal eine erhebliche und dauerhafte Verteilung statt.

Anzeigenpreisliste 2018/19
(sämtliche Preise sind Nettopreise zzgl. gesetzlicher Mehrwertsteuer, bei Lieferung fertiger Druckdaten)

AnzeigenFormate

	 Anzeigenpreis für die Umschlagsseite innen (U2/U3) zzgl. 15 %, für die Rückseite (U4) + 50 %.

	 * Anzeigen im Beschnitt, bitte mit 3mm Beschnittzugabe liefern.

	 Standard	 Anzeige/Systemdarstellung

	
Fläche 	 B x H (mm) 	 Preis (EUR)

	 1/1 Seite	 182 x 260	 (210 x 280)*		  1.198 ,–	 398 ,–	 598 ,–	 798 ,–

	 1/2 Seite hoch	 89 x 260 	 (101 x 280)*		
598 ,–	 198 ,–	 298 ,–	 398 ,–

	 1/2 Seite quer	 182 x 128 	 (210 x 138)*					   

	 1/4 Seite	 89 x 128		  –		  298 ,–	 98 ,–	 148 ,–	 198 ,–

	 1/4 Seite	 89 x 128				    –	 kostenfrei	 –	 –

	 1/8 Seite	 89 x 62		  –		  –	 kostenfrei	 98 ,–	 –

* igenda Premium Systeme  

	 und Mitglieder der Franchise

	 verbände erhalten Rabatte 	

	 für die Systemdarstellung.

	 Für andere Systeme gilt 	

	 der Standardpreis.

Vollmitgl.
DFV / ÖFV*

igenda 
Premium

Systeme*
ass. Mitgl.

DFV / ÖFV*

	 1/8 Seite	 1/4 Seite	 1/2 Seite	 1/2 Seite	 1/1 Seite

Bei den Systemdarstellungen 

besteht die Möglichkeit, Anzeige 

und redaktionelle Darstellung zu 

mixen.

mit Ergebnissen der 
Partnerbefragung

Kontakt

Anzeigenleitung:

Guido Dermann

Wüllnerstr. 3

48149 Münster

Tel.:	 0251 – 3900-132

Fax:	 0251 – 3900-159

gd@igenda.de

www.igenda.de
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